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«МЯГКИЙ БЛАСТИНГ»

Краткое резюме
1. О компании
Компания «Индустриальные Решения и Технологии», действуя в рамках франчайзинга, предлагает партнерам создать собственный бизнес на локальных территориях, представляющий технологии «мягкого» бластинга – революционное решение на рынке промышленной очистки.
Ваша компания может быть представлена  предприятием, организационная форма которого может быть любой: как ИП (Индивидуальный Предприниматель), ООО (Общество с ограниченной ответственностью) с любой формой налогообложения,  являясь официальным представителем компании «Индустриальные Решения и Технологии» (далее, ФРАНЧАЙЗЕР), обеспечивает решения основных проблем различного рода загрязнений поверхностей, с использованием технологий «мягкого» бластинга.

Бизнес-модель «мягкий» бластинг также может входить в уже созданное ранее предприятие, основной целью которого является расширения спектра продукции/услуг, которые она предлагает в настоящий момент. 
    Компания ООО «ИНДУСТРИАЛЬНЫЕ РЕШЕНИЯ и ТЕХНОЛОГИИ» - профессионал в  области очистки поверхностей, обеспечивает решения основных проблем различного рода загрязнений поверхностей, с использованием самых экологически безопасных методов. Наша компания является одной из крупных представителей  оборудования и имеет эксклюзивные права на продвижение технологий в области промышленной очистки поверхностей в России и странах  СНГ: технологии «мягкого» бластинга -  Armex Бластинг, ExaStrip Бластинг, Torbo Бластинг, технологии  «сухого» пара  (Menikini). 
    Мы  предлагаем полный набор инструментов для организации вашей собственной компании.

2. Продукция и услуги

Основным направлением  деятельности компании является  решение различных  проблем очистки с  применением  инновационных технологий, соответствующих мировым стандартам, бережное отношение к очищаемой поверхности.

1) “One-step” cleaning – технология с применением сухого пара, избавляет от потребления химических реагентов, и существенно снижает расходы воды.
2) ARMEX®бластинг –технология позволяющая удалять любые, даже самые сильные загрязнения с поверхностей (ржавчина, окалина, порошковая краска, пищевые загрязнения  и др.) 

Специалисты компании, прошедшие обучение в компании – ФРАНЧАЙЗЕРА,  становятся профессионалами, решающие задачи любой степени сложности по очистке, ремонту и восстановлению поверхностей от различных загрязнений.
3. Целевой рынок

Потенциальными клиентами компании являются физические и юридические лица (компании, предприятия промышленности и производства), связанные с следующими областями:

· Техническое обслуживание фасадов зданий (клининговые компании; компании, занимающиеся реставрационными работами; ремонт и обслуживание зданий, строительные организации; административные структуры, отвечающие за решение вопросов обслуживания городских коммуникаций, исторических памятников, архитектурных сооружений)

· Автомобильная индустрия (компании, осуществляющие сервисное обслуживание автомобилей, ремонтные организации)

· Морской транспорт (яхт-клубы; сервисные структуры, осуществляющие сезонную очистку морских судов; компании, осуществляющие текущий и капитальный ремонт морского транспорта)

· Железнодорожный транспорт (организации, отвечающие за сервисное обслуживание и ремонт вагонов метро; ремонтные депо вагонов ж/д)

· Авиационный транспорт (заводы по производству авиационных деталей;  сервисные компании, занимающиеся вопросами текущих и капитальных ремонтов авиационной промышленности)

· Пищевая отрасль (предприятия, производящие любую пищевую продукцию)

· Нефтегазовая промышленность (предприятия, осуществляющие эксплуатацию объектов нефтегазовой отрасли; сервисные организации, занимающиеся вопросами ремонта и эксплуатации технологического оборудования н/г индустрии)

· Полиграфия (организации, эксплуатирующие печатные станки)

· Предприятия, занимающиеся выпуском готовых форменных изделий (производства, эксплуатирующие пресс-формы для выпуска форменной продукции из пластмассы, каучука, металлических сплавов)

· Тяжелая и легкая промышленность (предприятия, эксплуатирующие станки, промышленное оборудование).

4. Конкуренция

На рынке промышленной очистки явных лидеров нет. Существуют традиционные методы, которые используются при решении вопросов, связанных с промышленными загрязнениями: ручной труд, используя подручные средства; абразивоструйный метод, с материала, имеющего высокую твердость и остроугольную форму, производящего механическую очистку с частичным повреждением поверхности; химический метод, с использованием различных химических реагентов на основе кислот и щелочей.

Конкуренция неравномерна и разнонаправлена, что открывает прекрасные рыночные возможности.

   Компания «ИРТ-регион», опираясь на рекомендации ФРАНЧАЙЗЕРА, при работе с заказчиками использует следующие преимущества:

· Возможность применения для очистки любых без ограничений поверхностей, без угрозы механического повреждения

· Очистка любых загрязнений

· Применение в любых отраслях промышленности и производства

· Высокое качество очистки любых поверхностей

· Возможность работ в любых рабочих зонах (открытых пространствах, замкнутых рабочих зонах)

· Экологически безопасный метод очистки

· Индивидуальный подбор технологий для решения любой проблемы очистки

5. Стратегия маркетинга и сбыта
Маркетинговая стратегия  компании – уделять особое внимание потребностям заказчиков, не занимаясь прямой реализацией техники. Компания работает в 2-х основных направлениях, концентрируясь на следующих областях работы:

· Отдел по работе с прямыми клиентами. Продажа индустриальных решений для заказчиков, исходя из потребностей последних. Основную ставку компания делает на личные переговоры и проведение демонстраций с клиентами, в отличие от крупных компаний-конкурентов, ограничивающихся электронными рассылками и общением по телефону.

· Сервисный отдел.  Наши операторы используют комплексный подход к решению проблем очистки, использование высококачественного очищающего  материала, соответствующего мировым стандартам, бережное отношение к очищаемой поверхности, а также тактичное поведение сотрудников при выполнении работ оставят положительные эмоции у заказчика.
6. Планы развития

Являясь полноправным представителем ФРАНЧАЙЗЕРА, основная цель компании «ИРТ-регион» - занять лидирующие позиции на определенной им территории в качестве эксперта в области очистки и восстановления любых поверхностей.  Стать лидером не только в области оказания услуг по промышленной очистке, но и по предоставлению технологических решений (оборудования и расходных материалов) во всем областях, основываясь на индивидуальном подходе к каждому заказчику.

7. Финансовые прогнозы

Первый год компания вкладывает в развитие направления оказания услуг с использованием 1 технологии – Armex Бластинг, для создания постоянного спроса, формирования базы постоянных клиентов. После достижения точки прибыльности, к концу первого года, компания рассматривает 2 пути развития: 

1) Интенсивный, фокусируясь на направлении «Armex» Бластинг, расширяет спектр работы на неохваченные отрасли в регионе.

2) Экстенсивный: расширяет свои возможности с помощью таких технологий, как «сухой» пар, Torbo Бластинг, тем самым преумножая свои возможности для комплексного подхода решения проблем загрязнений различных объектов ( беря на себя объекты заказчиков «под ключ»).

8. Размер  и использование инвестиций

Для организации данного направления бизнеса требуется:

- 1 установка SB-150 HV, технологии Armex Бластинг

- Компрессор (давление 7 Бар, производительность – 3м3/мин)

- Минивэн/газель (для транспортировки оборудования)

- Склад (по площади – как гараж, для содержания минивэна с оборудованием и расходного материала)

Размер требуемых инвестиций варьируется, в зависимости от начального состояния предприятия, выбирающего для себя данное направление бизнеса:

· Компания start-up: размер инвестиций от 500 000 рублей до 1 300 000 рублей

· «Мягкий» бластинг в существующей структуре компании как подразделение: 

размер инвестиций от 500 000 рублей до 1000 000 рублей
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